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PRISMANIFEST
— Jeg tager penge med stolthed —

Jeg skaber veerdi
Det, jeg tilbyder, gor en forskel. Det sparer tid, skaber glaede, I@gser
problemer eller giver overblik.
Jeg ma tjene penge
Min virksomhed skal veere baeredygtig — ogsa for mig. Jeg fortjener at
leve godt af mit arbejde.
Min pris er ikke et tal
—det er en afspejling af mit mod, mit ansvar og mit bidrag.
Jeg er ikke billig — jeg er det veerd
Jeg vaelger ikke at konkurrere pa pris. Jeg konkurrerer pa naerveer,
kvalitet og effekt.
Jeg gver mig i at sta ved min pris
Jeg siger den hgjt — uden forklaring. Jeg lytter ikke til min indre tvivl,
men til mine resultater og mine glade kunder.
Jeg udvikler mig hele tiden
Med hvert produkt, hver kunde og hver erfaring vokser min veerdi. Min
pris falger med.
Jeg har tillid til, at mine rigtige kunder kan maerke forskellen
De veelger mig, fordi jeg t@r sta ved mit veerd — og fordi jeg tgr saette en

fair pris pa det.
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